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H A B I L I D A D E S S O B R E M Í 

 

Gerente Comercial de ventas con experiencia de más de 20 años liderando 

equipo, con capacidad de analizar, planificar y organizar las actividades que 

realiza la empresa utilizando estrategias de ventas y marketing que servirán 

para buscar nuevas oportunidades de crecimiento e incrementar las ventas 

y rentabilidad en la organización. 

 

 

E X P E R I E N C I A L A B O R A L 

 
 

 

 

 
D A T O S 
P E R S O N A L E S 

 
 

 
      Fecha de nacimiento 

05 ago. 1974 

    J E F E NACIONAL V E N TA S  FUSO / S U P E R V I S O R M AY O R E O    D E R E P U E S T O S 

| E N E .  2 0 2 1   - A  C T U A L I D A D 

 
E X C E L A U T O M O T R I Z S. A. 

• Promuevo el logro de objetivos comerciales mediante la creación y 

ejecución de estrategias de ventas innovadoras, asegurando el 

cumplimiento del presupuesto anual y la excelencia operativa en el 

departamento de ventas de mayoreo. 

• Superviso y coordino efectivamente las actividades de ventas, garantizando 

el alcance de metas y la maximización de resultados en la distribución de 

repuestos, neumáticos Goodyear y Haida, así como lubricantes ELF y 

productos BOSCH. 

 

 

Nacionalidad 

Panameña 

 

Estado Civil 

Casado 

 
 

 

I D I O M A S 

 
Español 

Inglés 

    V E N TA S A L P O R M AY O R D E L L A N TA S Y R I N E S 

| J U N . 2 0 1 9  -  F E B . 2 0 2 0 

 
A L C O N T R A D I N G  I N C . 

• Realice la gestión estratégica de la introducción y posicionamiento de 

marcas como Royal Black, Nordexx y Nereus en el mercado panameño, 

ampliando la red de distribución de llantas y rines. 

• Desarrolle y expandí la cartera de clientes, asegurando la fidelización y 

maximizando la rentabilidad mediante la ejecución efectiva de cobros y el 

cumplimiento de objetivos financieros mensuales establecidos. 

Jefe inmediato: Carlos Conti - 6275-6557 

 
 

    G E R E N T E  C O M E R C I A L  |  E N E .  2 0 1 6  -  M A R .  2 0 1 9 

 
T R A C T O M A Q  P A N A M Á  S . A . 

• Realicé con éxito la expansión corporativa en Ciudad de Panamá, 

desempeñando un papel clave en la formulación de políticas 

organizacionales, estrategias de presupuesto de ventas y estructuras de 

comisiones, crédito y cobranzas. 

• Lideré el equipo de ventas hacia el posicionamiento estratégico de marcas 

de renombre como Phillips 66 y las líneas de neumáticos Ovation, Roadlux, 

Delinte y Armour, consolidando su presencia en el mercado nacional. 

Jefe inmediato: Jorge Pinto - 6427-6654 

 
    G E R E N T E  D E  C AT E G O R Í A A U T O M O T R I Z  | A G O . 2 0 1 2   -   D I C . 2 0 1 5 

 
E L  M A C H E TA Z O  Y  C A S A  G O LY 

• Realice la gestión estratégica de compras y ventas en la categoría 

Automotriz, tanto a nivel nacional como internacional, para abastecer los 

Supermercados Machetazos y tiendas Casa Goly. 

• Realizaba estudios de costos mediante análisis de precios y negociaciones 

efectivas con proveedores, asegurando competitividad y alta rentabilidad en 

el punto de venta. 

• Responsable de la planimetría y merchandising visual, garantizando una 

presentación atractiva de productos como llantas, lubricantes, accesorios y 

repuestos. 

Jefe Inmediato: Jonathan Poll - 6234-1401 

 
    G E R E N T E  D E  V E N TA S  I N D U S T R I A L E S  | J U L . 2 0 0 2   -  J U L . 2 0 1 2 

 
A U T O  C E N T R O  S . A. 

Gestione durante 10 años todas las actividades que realizaba la fuerza de 

ventas para alcanzar los presupuestos asignados por la Alta Gerencia. 

Desarrollaba estrategias de ventas y mercadeo para impulsar las marcas de 

Abrasivos Norton y Jaz Zubiaurre y también los Adhesivos y químicos de la 

marca Loctite. 

Jefe inmediato: Miguel Berrocal - 360-0666 

 
 
 
 

 

E D U C A C I Ó N 

 

   SIGMA LAMBDA -  L I C . E N A D M I N I S T R A C I Ó N D E  E M P R E S A S  

C O N  É N FA S I S  E N M E R C A D O T E C N I A 

| 2 0 2 0 

 
U N I V E R S I D A D D E P A N A M Á 

 

 
    D I P L O M A D O  D E  D E S A R R O L L O  E M P R E S A R I A L  |  2 0 1 5 

 
A R G O S 

 

 
    P O S T  G R A D O  D E  A LTA G E R E N C I A  | 2 0 0 1 

 
U N I V E R S I D A D  D E L  I S T M O 

 

 
    L I C . E N  I N G E N I E R Í A  E N  S I S T E M A S  C O M P U TA C I O N A L E S  | 1 9 9 8 

 
U N I V E R S I D A D  T E C N O L Ó G I C A  D E  P A N A M Á 

 

 
    B A C H I L L E R  E N  C I E N C I A S  | 

 
I N S T I T U T O  J U S T O  A R O S E M E N A 

Dinámico 

Trabajo en equipo 

Liderazgo 

Esmero en Atención al 

cliente 

Responsabilidad y 

compromiso 

mailto:johansanchez0574@gmail.c

